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دليـــــل
استرشادي 

لنموذج العقود الاسترشادية للخدمات
التسويقيـــة لغـــرض جمــــــع التبرعات

للمنظمات غير الربحية 



مقدمــــــة
بهــدف توفيــر عقــد استرشــادي يمكــن الاســتدلال بــه فــي إبــرام عقــود الخدمــات التســويقية لغــرض جــمع 

ــق  ــن ح ــا يضم ــويق، وبم ــات التس ــة لخدم ــوكالات المقدم ــة وال ــر الربحي ــات غي ــن المنظم ــا بي ــات م التبرع

المنظمات في استيفاء احتياجاتها التسويقية كافة وحمايتها من الاستغلال.
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أهمية العقد التسويقي
 يعد العقد التسويقي بمثابة اتفاقية قانونية ملزمة بين الطرفين، ويهدف إلى تحديد الحقوق والواجبات

لكل طرف، وتوضيح الشروط والأحكام التي تحكم العلاقة التعاقدية بينهما

تعريف المصطلحات

 هــو اتفــاق قانونــي ملــزم بيــن طرفيــن، أحدهمــا يقــدم خدمــة تســويقية والآخــر 

يســتفيد مــن هــذه الخدمــة. يهــدف هــذا العقــد إلــى تحديــد الحقــوق والواجبــات 

لــكل طــرف، وتوضيــح الشــروط والأحــكام التــي تحكــم العلاقــة التعاقــدية 

بينهما

هــي شــركات أو أفــراد متخصصيــن فــي تطويــر وتنفيــذ اســتراتيجيات تســويقية 

فعالة لجمع التبرعات للجمعيات الخيرية والمنظمات غير الربحية

ــم الخدمــات والمســاعدة للأفــراد  ــة تهــدف إلــى تقدي ــر ربحي هــي منظمــات غي

الظــروف  تحســين  علــى  الجمعيــات  هــذه  تعمــل  المحتاجــة.  والمجتمعــات 

ــم  ــم الدع ــية، وتقدي ــم الأساس ــة احتياجاته ــة، وتلبي ــات الضعيف ــية للفئ المعيش

المعنوي والمادي لهم:

العقــــــــــــد
التسويقـــي 

المسوقين أو
شركـــــــــــات 
التســويـــــــق 

الجمعيــــــات
الأهليــــــــــة 



العناصر الأساسية في العقد التسويقي
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الطرفان المتعاقدان

تحديــد بيانــات الطرفيــن ووســائل التواصــل 
معهم

01
مقدمة

والخدمــات  العقــد  لأهــداف  مختصــر  شــرح 
التي سيتم تقديمها
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نطاق الخدمات 

ــتقدمها  ــي س ــات الت ــي للخدم ــف تفصيل وص
شركة التسويق، بما في ذلك: 

التواصــل  وســائل  التســويق:  قنــوات 
الاجتماعــي، المواقــع الإلكترونيــة، الحمــلات 

الإعلانية، إلخ.
المــواد التســويقية: التصاميــم، المحتــوى، 

الفيديوهات، إلخ.
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الطرفان المتعاقدان

تحديــد بيانــات الطرفيــن ووســائل التواصــل 
معهم
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التكاليف

تحديــد قيمــة العقــد، وشــروط الدفــع، مــع 
مراعاة معيار السلامة المالية

06
الملكية الفكرية

تحديــد ملكيــة حقــوق الطبــع والنشــر للمــواد 
التسويقية التي يتم إنتاجها
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السرية

حماية المعلومات السرية لكل طرف

08
توضيح بيانات 

توضيح بيانات التواصل بين الطرفين
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التزامات الأطراف

تقديــم  مثــل  طــرف،  كل  التزامــات  تحديــد 
والالتــزام  المعلومــات،  وتوفيــر  التقاريــر، 
بالجــدول الزمنــي، وضــرورة إلــزام المســوقين 
ــات  ــع الإعلان ــي جمي ــع الـــ QR Code  ف بوض

والوسائل الدعائية.
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التعاقد بالباطن

فــي حــال قامــت الشــركة المســوقة بالتعاقــد 
ــى موافقــة  ــزم الحصــول عل ــه يل بالباطــن فإن
بعــد  الربحيــة  غيــر  المنظمــة  مــن  خطيــة 

موافقة المركز.
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حل النزاعات

بيــن  ينشــأ  قــد  نــزاع  أي  لحــل  آليــة  تحديــد 
الطرفين.
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مدة العقد

ــد  ــروط التجدي ــد وش ــريان العق ــدة س ــد م تحدي
أو الإنهاء
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نموذج عقد تسويقي (للاسترشاد)

 يمكنك استخدام النموذج مع إجراء التعديلات اللازمة لتناسب احــــتياجات جمعيتك
  الأهلية وشركة التسويق
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مـــن خـــــــلال
مسح الباركود 



www.ncnp.gov.sa

شكـــــ�اً لكــــم


